Universidad

N\ . o

Escuela de Postgrado y
Formacion Permanente

CURSO DE EXPERTO EN

VALORACIONES Y VIABILIDAD

DE PROYECTOS COMERCIALES

SEGUN ESTANDARES NACIONALES
E INTERNACIONALES

MASTER
I ’ M I P INMOBILIARIO ) g? @
] Asset, Properly & Real Estate Management Qs HORAS DiAS

T

} J ! J

ORGANIZADO POR:

4G 1T 0 .
gio de PULSE AQUI PARA FORMACION 2ARA v
~~ ’ A\ GUITECTORA Fenica 8

Economistas CONSTRUCCION
ESCUELA EDIFICACION IT1 deMadrid INSERTAR SU LOGOTIPO
FUNDACION

IIIIIIIIIIIIIII




CURSO DE EXPERTO EN VALORACIONES Y VIABILIDAD DE PROYECTOS COMERCIALES SEGUN ESTANDARES NACIONALES E INTERNACIONALES

L] Objetivos

Dirigido a profesionales de las valoraciones y la consultoria, el objetivo de este curso de
valoracion de centros comerciales, o proyectos comerciales, el objetivo es aprender a
determinar los parametros especificos que inciden en la viabilidad de un proyecto
comercial y como valorar aquellos en funcionamiento, atendiendo a los parametros clave
en el analisis de los mismos. También analizaremos los factores de éxito y fracaso de
proyectos comercialesy sus escenarios de valor.

Se analizaran proyectos comerciales desde su concepcion, y ya existentes; se emplearan
técnicas de valoracion miltiples, como requieren unos proyectos de esta complejidad,
capitalizaciones, actualizaciones, residuales etc. llegando a un profundo conocimiento
de toda la vida de un proyecto comercial, desde su concepcion, ejecucion hasta su
explotacion patrimonial.

Los proyectos comerciales son inmuebles complejos que aglutinan gran cantidad de
variables de mercado, urbanisticas, de coyuntura inherentes al propio centro, que
pueden hacer que nos perdamos en una marafa de cientos de inquilinos, mix comercial,
zonas friasy calidas, gestion patrimonial, ventas, etc.

Ofrecemos un exhaustivo proceso de valoracion y analisis de viabilidad de proyectos
comerciales desarrollados en la geografia nacional.

8 /1 Profesorado

José Manuel Sanchez Rodriguez

Ingeniero de Edificacion. Arquitecto Técnico. MRICS. Registered Valuer. Master en Economia de la
Edificacion UPM-FEE. Director del Master Inmobiliario “Asset, Property & Real Estate Management”
FEE-COAATM. Socio Albus Leo TWLP.

fingel Turel Cubas
Ingeniero de Caminos, Canales y Puertos. Real Estate Senior Advisor. Senior Advisor Grant Thornton.

Informacion general

=) Programa

Temal. Urbanismo comercial. Distribucion y retail, origen y evolucion de los centros

comerciales. Definiciones y clasificacion de los Centros Comerciales.

Tema2. Areadeinfluencia. Oferta competitiva. Andlisis de lademanda comercial.
Tema3. Andlisis de diferentes tipos de CC. Componentes basicos de un centro comer-

cial. Medicion de superficies. Licencias y autorizaciones. Gestion de centros
comerciales. Algunos ejemplos internacionales.

Tema4. Inspecciony comprobaciones enlavaloracion de un CC.
Temah. Estudio de mercado. Estudio de la oferta competitiva. Prospecciones y

sondeos. Homogeneizacion y determinacion de rentas de mercado. Armoniza-
ciony calculo de rentas.

Tema6. Centro comercial en funcionamiento. El mix comercial y los operadores

comerciales. Gréfico de rentas. Ingresos y gastos. Tipo de actualizacion y
riesgo. Tasas de capitalizacion. Valor de mercado por actualizacion de rentas.
Promocidn de un CC y célculo de la inversidn. Viabilidad, rentabilidad y riesgo
delainversion.

Tema7. Centrocomercial en proyecto o en declive. Tasas de esfuerzo, rentas variables,

incentivos. Prevision de ingresos y gastos. Ocupacion, tipo de actualizacion y
tipo de capitalizacion, IRR vs yield, riesgo y rentabilidad. Valor por capitaliza-
cion de rentas.

Tema 8. Ejemplos de valoracion de centro comercial
Tema 9. Ejemplos de valoracion de un suelo para un proyecto comercial.

— Este curso cumple con los requisitos de formacion
= establecidos para mantener acreditaciones
profesionales en el ambito inmobiliario.

Fechas y horarios 3,8, 10,15, 17, 22 y 24 de noviembre de 2022 de 17h30 a 20h30.
Carga lectiva 21 horas.
Titulacion Certificado de aprovechamiento otorgado por el Colegio Oficial de Aparejadores y Arquitectos Técnicos de

Madrid y La Fundacion Escuela de la Edificacion.

Lugar de imparticion
Precio de matricula

Informacion y matricula | C/ Maestro Victoria, 3
28013 Madrid
Tel. 91 701 45 01

formacion(@aparejadoresmadrid.es

www.aparejadoresmadrid.es

315€ colegiados. 630€ no colegiados.

Presencial en las instalaciones del Colegio de Aparejadores o en streaming a través de videoconferencia.
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( “PLATAFORMA ON LINE DE CURSOS VIRTUALES” )

INSCRIPCION AL EVENTO FORMATIVO ORGANIZADO POR EL
COLEGIO OFICIAL DE APAREJADORES Y ARQUITECTOS TECNICOS DE
MADRID
Curso N°163/2022:

‘EXPERTO VALORACIONES Y VIABILIDAD DE PROYECTOS
COMERCIALES”

Fecha: 3 al 24 de noviembre de 2022

Fecha limite de inscripcion: 2 de noviembre.
Precio: 315€ Colegiados 630€ No Colegiados

D/D? colegiado/a
del Colegio Oficial de Aparejadores y Arquitectos Técnicos de Badajoz con
n° con teléfono maovil de contacto

y e-mail desea inscribirse y realizar

el curso on line arriba indicado

a de de 2.02

FIRMA

Enviar por e-mail a gestioncolegial@coaatba.com

Cancelacion de la inscripcion:
No se admitira cancelacion ni se realizara devolucion del importe una vez cerrado el plazo de inscripcion, salvo
causa mayor debidamente justificada.

Nota:

El funcionamiento basico de este tipo de cursos, asf como su formato, quedan indicados en la circular n°49/2014)

Remitirse a la misma para estar mas informados.



https://www.coaatba.com/descargas/Circulares/2014/CIRCULAR_N49_2014.pdf

	nombre colegiado: 
	nº colegiado: 
	tlfno movil: 
	email: 
	a: 
	Text1: 
	de  20: 
	de: 


